Анкета

Участников круглого стола

«Спотовый рынок стальных труб: состояние и перспективы развития»

	№
	ВОПРОС
	ВАРИАНТЫ ОТВЕТА

	1
	Оцените результаты деятельности Вашей компании за 11 мес.
	1
	Отличные
	 
	3
	Удовлетворительные
	 

	
	
	2
	Хорошие
	 
	4
	Неудовлетворительные
	 

	2
	Оцените продажи трубной продукции Вашей компании за 11 месяцев текущего года по отношению к прошлому году?
	1
	Выросли
	 

	
	
	2
	На прежнем уровне
	 

	
	
	3
	Упали
	 

	3
	Если изменились, то насколько?
	1
	0-5%
	 
	3
	20-50-%
	 

	
	
	2
	5-20%
	 
	4
	Более 50%
	 

	4
	Какая группа труб показала наилучшую динамику? До 2х (двух) вариантов.
	1
	ВГП до 219
	 
	4
	Б/Ш
	 

	
	
	2
	э/с d 273 до 530
	 
	5
	Профильные
	 

	
	
	3
	э/с d свыше 530
	 
	6
	Оцинкованные
	 

	5
	Какая группа труб показала наихудшую динамику? До 2х (двух) вариантов.
	1
	ВГП до 219
	 
	4
	Б/Ш
	 

	
	
	2
	э/с d 273 до 530
	 
	5
	Профильные
	 

	
	
	3
	э/с d свыше 530
	 
	6
	Оцинкованные
	 

	6
	Какую долю в товарообороте металлопродукции Вашей компании занимают трубы?
	1
	до 25%
	 
	3
	50-75%
	 

	
	
	2
	25-50%
	 
	4
	более 75%
	 

	7
	Как вы оцениваете остатки трубной продукции на ваших складах на данный момент?
	1
	Оптимальные
	 

	
	
	2
	Избыточные
	 

	
	
	3
	Недостаточные
	 

	8
	Кто из производителей трубной продукции являлся оптимальным для Вашей компании в 2017г.? До 2х (двух) ответов.
	1
	ОМК
	 
	Если прочие, укажите какие:
	 

	
	
	2
	ТМК
	 
	6
	
	 

	
	
	3
	ЧТПЗ
	 
	7
	
	 

	
	
	4
	Северсталь
	 
	Остальные: 
	 

	9
	В чем Вы видите угрозу стабильности?
Выберите 2 (два) варианта.
	1
	увеличение доли импорта на рынке
	 

	
	
	2
	перепроизводство / новые избыточные мощности 
	 

	
	
	3
	кризис неплатежей, увеличение ДЗ
	

	
	
	4
	нестабильность в банковском секторе
	

	
	
	5
	низкое потребление 
	 

	
	
	6
	другие: 
	

	10
	Основные барьеры в развитии рынка.

Выберите 2 (два) варианта.
	1
	недостаток инвестиций
	 

	
	
	2
	неразвитая инфраструктура
	 

	
	
	3
	недостаток оборотного капитала
	

	
	
	4
	кризис неплатежей, увеличение ДЗ
	

	
	
	5
	кризис внутреннего потребления
	 

	
	
	6
	другие:
	

	12
	Оцените динамику продаж по отраслям клиентов в вашей компании. 
	Отрасли
	Рост, %
	Падение, %

	
	
	1
	Строительство и металлоконструкции
	 
	 

	
	
	2
	Металлоконструкции
	
	

	
	
	3
	Нефтегазовый комплекс
	
	

	
	
	4
	ЖКХ и энергетические компании
	 
	 

	
	
	5
	Металлоторговля
	 
	 

	
	
	6
	Машиностроение
	 
	 

	
	В текущей ситуации на рынке 
	1
	Условия оплаты (гибкая ценовая политика, отсрочка, скидки)
	

	
	металлоторговли, оцените наиболее
	2
	Поставка «точно в срок»
	

	13
	важные инструменты для привлечения и 
	3
	Качество продукции
	

	
	удержания  клиентов. Проставьте баллы от 1 
	4
	Широта ассортимента
	

	
	до 8, где 1 – минимальный эффект, а  8 – 
	5
	Квалификация сотрудников отделов продаж
	

	
	максимальный эффект
	6
	Скорость и качество отгрузок со складов 
	

	
	
	7
	Предпродажная подготовка (порезка, упаковка, комплектация и проч.)
	

	
	
	8
	Отраслевые конференции для клиентов
	

	14
	В текущем году были ли запущены 
	1
	Да, в текущем году мы занялись диверсификацией
	

	
	проекты по диверсификации бизнеса?
	2
	Нет, но на следующий год есть проекты
	

	
	
	3
	Нет, диверсификацией занялись уже более 1года назад
	

	
	
	4
	Нет, нас это пока не интересует
	

	
	Самыми значимыми факторами успеха в 
	1
	Развитие филиальной сети
	

	15
	2017 г. стали …?       (выберите 3 (три)   
	2
	Оптимизация и/или создание новой ценовой политики для клиентских групп
	

	
	из перечисленных)
	3
	Уровень квалификации  менеджеров по продаже
	

	
	
	4
	Вовремя проведенная диверсификация
	

	
	
	5
	Сокращение издержек, оптимизация затрат
	

	
	
	6
	Другое 
	

	16
	Какой сценарий развития Вашей компании в 2017 году Вы считаете более вероятным?
	1
	Оптимистичный
	 

	
	
	2
	Сдержанный
	 

	
	
	3
	Пессимистичный
	 


Название организации   _______________________________________       Анкету заполнил (-а)  ____________________________________________

