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14.06.2006 г.                                                                                                        г. Екатеринбург
Пресс-релиз
Закупочные корпорации помогут малым и средним трейдерам выжить
В Екатеринбурге на стадии становления находятся три новые общероссийские закупочные корпорации металлотрейдеров.
Повысить свою конкурентоспособность, рентабельность металлоторгового бизнеса и закрепиться в определенной нише малым и средним трейдерам поможет объединение закупочных усилий. В Екатеринбурге разворачивают деятельность уникальные  закупочные корпорации. Их главное отличие от подобных структур, создававшихся ранее, состоит в четкой специализации на продукции определенного комбината. А специализация – это компетентность. Первая такая фирма - Корпорация МАГМЕТ (специализация - ММК), вторая – СтальМАКС (специализация – НСММЗ), третья - ЕврАзияСТАЛЬ (специализация – НКМК, ЗапСиб, НТМК). Участниками каждой корпорации станут 25-30 металлотрейдеров со всей России, что позволит набрать объемы по комбинатам от 30 000 до 50 000 тонн в месяц во всех объединениях.
Конкуренция на рынке торговли металлопрокатом усиливается.  С одной стороны малых и средних трейдеров теснят независимые металлоторговые сети федерального значения, с другой – торговые дома меткомбинатов. В такой рыночной обстановке очень сложно заниматься продажей металла. Многие поставщики металлопроката диверсифицируют свою деятельность, некоторые вообще уходят с рынка металлов. С началом эры закупочных корпораций эффект, которого добивались независимые сети федерального значения (Сталепромышленная компания, Комтех, Инпром и др.) в связи с большими объемами и получением товара на комбинатах с эксклюзивными скидками, снижается. 
Теперь малые и средние металлотрейдеры тоже имеют возможность заказывать металл по наилучшим ценам, что позволит им стать более конкурентоспособными и тем самым увеличить прибыльность. При всем этом у малых и средних предприятий остаются их преимущества: близость к потребителю, скорость принятия решений и персонифицированный подход к клиенту. Организатор созданных корпораций, вице-президент РСПМ на Урале, председатель совета директоров Уральской промышленной компании Сергей Сотонин отметил, что «развитие закупочных объединений сможет реально помочь малым и средним трейдерам сохранить свои позиции на сложном конкурентном рынке».
Со своей стороны меткомбинаты, участвующие в таком проекте, получают готовую металлоторговую сеть из 20-30 металлобаз в различных регионах страны, имеющих свою торговую историю, сложившуюся клиентскую базу, а также финансовые ресурсы и поддержку региональных банков. Это внесет разнообразие в сбытовую политику меткомбинатов. Остановившись на таком партнерстве, они выстраивают свою работу не только на организации собственной сети металлобаз, но и на использовании готовых торговых сетей. В результате снижаются издержки комбинатов на эксплуатацию и обслуживание складов, отпадает необходимость в подборе персонала и в контроле над его деятельностью. 
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Для справки: 

ОАО «Стальной ТРЕСТ» - компания, занимающаяся организацией и обслуживанием закупочных корпораций. Создана в мае 2006 г. Деятельность компании направлена на оказание помощи малым и средним трейдерам в сохранении их позиций на сложном конкурентном рынке металлопроката.

Корпорация МАГМЕТ – закупочное объединение трейдеров. Специализация – продукция ММК. Объединит усилия 25-30 малых и средних металлотрейдеров, что позволит достичь ежемесячных объемов закупок в размере до 18 000 тонн.

Корпорация ЕврАзияСТАЛЬ  - закупочное объединение малых и средних трейдеров со всей России, в которое войдут 25-30 компаний. Специализация – продукция НКМК, ЗапСиб, НТМК. Планируемый объем закупок – 15 000 тонн в месяц.
Корпорация СтальМАКС – закупочное объединение 25-30 трейдеров. Будет заказывать на НСММЗ до 10 000 тонн в месяц.
